                         Инструктор прямых продаж (ведущий продавец)
Обучение
Полный курс работы с новичками:
· Обзор 
Как успешно продать свою работу
Как найти точки соприкосновения
Стандарты 

· Ретрейн
Правильное проведение тренинга для новичка на практике 
Корректная работа над ошибками стажера
Как вселить веру в успех стажеру и закрыть несколько сделок чужими руками.
· Публичные выступления 
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Правильная подготовка текста
Правильная подготовка успешного выступления
· Как правильно ставить цели в бизнесе и достигать их
· Самосовершенствование (тренинги линостного роста)
· Методы организации и сплачение команды 
· Постановка общих целей
· Как распознать и выявить ошибки стажера (анализ работы)
Должностные обязанности (Продавец+)
· Ведение тетради отчетности
· Личные продажи (работа в поле)
· Не менее 3х норм в неделю
· Инструкторская норма 2 500р
· Встретить и разбудить людей с утра
· Помочь получиться новичкам
· Организация утренней распичевки
· Проведение импекта
· Проведение обзора
· Проведеание ретрейн
· Работа над ошибками с командой вечером
· Проведение собраний
Что бы стать лидером, в команде инструктора, должно быть не менее 5ти ордеров.
Неразглашение см продавец


