                                    Продавец:
Какие знания получает
· Работа с холодным рынком
· Как обратить на себя внимание клиента
· Как вызвать интерес у потенциального клиента
· Как вызвать желание покупки данного товара
· Как быстро закрыть сделку
· Увеличение дохода за счет одного и того же клиента (  2-и более единиц в одни руки)
· Начальная психология
· Работа с возражениями
· Типы людей
· Жесты, взгляд, мимика, интонация.
· Избавление от комплексов для работы в  сфере человек-человек
· Самодисциплина
· Навыки управления собственным временем
· Стандартные ситуации и вопросы клиентов
· Секреты продуктивной работы в течении всего дня
· Правильная работа с потоком людей (клиентов)
· Контроль ситуации ведение сделки, товар- деньги
· Умение выставлять цели и достигать их ( в продажах)
· Закон вероятности (видеть статистику продаж)
Должностные обязанности продавца:
· Получение продукции и подготовка товара к продаже (отдушки)
· Осуществлять продажи на непосредственных точках компании
· Соблюдать режим внутреннего распорядка
· Дресс код компании
· Находится в течении рабочего дня на месте работы
· Работать только по системе продаж данной компании
· Обеспечивать информацией потенциальных и непотенциальных клиентов не менее 100 человек в день
· Присутствовать на установочных тренингах
· Аккуратно относится к раздаточным материалам
Чтобы стать инструктором прямых продаж, продавец должен сдать в  кассу по 2000р , 5 дней подряд.
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· Передавать информацию полученную на обучении
· Сумма кассы
· Дни получения з\п
· Список точек
· Дни поступления товара на склад
· Кол-во сотрудников в офисе
· Не контактировать с уволенными сотрудниками
· Суммы выплаты арендной платы


